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1. Einführung: Der Beginn – Die Technik

Technology Push:

Buchdruck durch
Gutenberg
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1. Einführung: Der Beginn – Das Produkt

Market Pull:

Hohe Nachfrage 
nach der Bibel durch 
Übersetzung von 
Luther in die 
deutsche Sprache.
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1. Einführung: Was daraus in Deutschland wurde - VER LAGE
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1. Einführung: Was daraus in Deutschland wurde - HAN DEL
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1. Einführung: Was daraus in Deutschland wurde - HAN DEL
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3. Die klassische Wertschöpfungskette

Autor Lektor Buchhandel Kunde/Leser

Verlagsauswahl Handelsauswahl

Idee     Selektion Vertrieb Nachfrage

Kundenauswahl
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Kriterien:

hohe Auflage gem äß Handel
!Economics of Scale!
Blockbusterstrukturen
hoher Bekanntheitsgrad Autor
z.b. H. Potter: Erstauflage 50.000 Stck. 
Minimum
Entscheidung Lektorat!

3. Die klassische Wertschöpfungskette
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Eigendruck als Chance?

Kein Handelszugang, trotz relativ geringer
Druckkosten:

z.b. 500 Seiten Taschenbuch:

Auflage 1 Exemplar: HK= 52,50 €
Auflage 5000 Exemplare: HK= 2,3 €

3. Die klassische Wertschöpfungskette
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Entscheidend sind also:
Marktzugang

und
Herstellkosten!

3. Die klassische Wertschöpfungskette
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4. Die Book on Demand Wertschöpfungskette

Autor Verlag Handel Kunde/Leser

Book on Demand
Verlag

Vertriebskanäle

Idee     Selektion Vertrieb Nachfrage

Kundenauswahl
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4. Die Book on Demand Wertschöpfungskette
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5. Book on Demand Verlage
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5. Book on Demand Verlage

Print: 35 Formate (PB, HC)
EBOOK; CD, Foto

Print: 20 Formate (PB,HC)
, EBOOK, CD, Foto

Formate:

WEREAD kostenloser 
Eintrag
Werbepaket: 60 €
ISBN kostenlos
Cover Assistent

ISBN, DRM
BASIC WERBUNG: 
Kataloge,
Messen, Cover Assistent

Leistungen

KeineEBOOK & PRINTRechte

0Min 40 €Kosten Autor

klassischklassischSortimentsbreite

Lulu Inc.
USA

Book on Demand
Deutschland
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5. Book on Demand Verlage

Beispielrechnung: Hardcover,
480 Seiten, ISBN

9.84 €
8.50 €

16,45 €/Stck.
10,29 €/Stck.

HK:

14,06 €/Stck.
12,15 €/Stck.

23,45 €/Stck.
14,70 €/Stck.

Herstellkosten Druckerei 
ohne Marge (30%)

30 %
6,15 € – 5,20 €

30 %
10,05 €/Stck. – 6,29 €/Stck.

Provision BOD, LULU

1 Exemplar 20,47 €/Stck.
100 Exemplare 17,33 
€/Stck.

1 Exemplar 33,50 €/Stck.
100 Exemplare 20,99 
€/Stck.

Hardcover €

Lulu Inc.
USA

Book on Demand
Deutschland
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5. Book on Demand Verlage

Beispielrechnung: Paperback,
480 Seiten, ISBN

3,05 € - 2,88 €13,47 € - 7.96 €HK:

4,35 €
4,11 €

19,25 €
11,42 €

Herstellkosten Druckerei 
mit Marge (30%)

30 %
1,86 € – 1,78 €

30 %
8,25 € - 4,90 €

Provision BOD, LULU

1 Exemplar 6,21 € Stck.
100 Exemplare 5,89 
Stck.

1 Exemplar 27,50/Stck.
100 Exemplare 
16,32/Stck.

Paperback €

Lulu Inc.
USA

Book on 
Demand

Deutschland
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5. Book on Demand Verlage

Der Handel schlägt 30 % auf:

12,57 €38,25 €
Gesamtpreis bei 
Direktbestellung

4,50 €- 9 €2,50 €
Versandgebühr 
vom 
Ursprungspreis

8,0735,75 €/Stck.
Buchhandelsprei
s

1 Exemplar 6,21 € Stck.
+ 30 % Handel

1 Exemplar 27,50/Stck. + 
30 % HandelPaperback €

Lulu Inc.
USA

Book on Demand
Deutschland
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5. Book on Demand Verlage

EBOOK

5 – 12 €
z.b.
B. Chanfer, Das Technologie 
Kartell

4,99 – 9 €
z.b. 
K. Folett, Die Säulen der 
Erde

Gesamtpreis bei 
Direktbestellung

0 €0 €
Versandgebühr 
vom 
Ursprungspreis

i.d.R. 5-10 €/Stck.i.d.R. 5-10 €/Stck.
Autor setzt Preis 
davon 30 % an 
Bod, LULU

0-1,09 € HK0 – 1,09 € HKEBOOK HK

Lulu Inc.
USA

Book on Demand
Deutschland
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5. Book on Demand Verlage

Druckereien - BoD

JaJa
Bedrohung 
EBOOK!

~ 5 – 8 %~ 5 %
Anteil an 
Gesamtproduktio
n

dto.
Automatisiert durch 
Großrechner/Rechner

Keine 
Änderungen am 

Buch, die 
Druckvorlage 

erstellt der Autor

dto.
Economics of Scale:
Papier

Großdruckereien

11Losgrößen

Lulu Inc.
USA

Book on Demand
Deutschland
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5. Book on Demand Verlage

Absatzmittler für BoD

EBOOK only

EBOOK only

EBOOK only

Apple iTunes

PRINT 
+

EBOOKEBOOK only

PDF only

PRINT 
+

EBOOK

PRINT 
+

EBOOK
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5. Book on Demand Verlage

- Keine Preisbindung
- keine Rechteabgabe bei Lulu, jedoch bei BoD
- BoD dient den traditionellen Verlagen bereits als Innov ation-
sportfolio – Lektoren suchen gezielt unter den Manussk ripten

- Zahl an Publikationen hat Steigerungsraten von etwa 1 5 % p.a.
- Handel sucht dort ebenfalls nach interessanten Autor en – Er-
weiterung

- EBOOK auf dem Vormarsch: BOD Marge für Autoren: 70 %
z.b. 12 € Nettopreis 8,40 € für Autor!

- Herstellkette Verlag – Druckerei wird schwächer
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6. Summary

- Book On Demand ist (noch) ein Nischenmodell
- der stationäre Handel ist durch das EBook bedroht
- Preisbindung aufrecht zu halten wird nahezu unmögli ch
- Die Wertschöpfung der Verlage sollte sich auch! auf  BoD konzentrieren
- Verlage können auch als Händler (EBOOK) auftreten –

Konflikt Handel vs. Verlage?
- Independent Labels können schnell zu mächtigen Verl agen werden, 

Autoren ebenso Keyword: Facebook & Co.
- das generelle Geschäftsmodell verändert sich durch den technischen Wandel

rasant schnell
- Deutschland ist der heißeste Buchmarkt 
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit!


